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Deel A - Theorie en verwerking
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Hoofdstuk 2 Levert input voor een vestigingsplan (W2)
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Hoofdstuk 4 Presenteert en profileert de vestiging in netwerken (W4)
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Deel B - Praktijkopdrachten

Praktijkopdracht 1A Voorbereiding SPORT
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Praktijkopdracht 2 Contextvrije BPV-opdracht

Deel C - Vaardigheidsopdrachten
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